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はやぶさ 臨時号：０１９号      ２０１６年０１月１２日(火） 

＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 

 

会計人（税理士・公認会計士）の皆さん！ 

Hosbiz（診断士を中核としたコンサルタントファーム）と士業間連携で 

事業領域を拡大して、ビジネスチャンスを掴んで、収益力・成長力をパワーアップ 

いたしませんか？ 

この度、会計人とのコラボを進めるための、セミナーを開催いたしますので 

ご案内させていただきます。 

 

 ・日時 ２０１６年０１月２１日（木） １４：３０～１６：４５ 

 ・場所 北とぴあ 701 号室 JR 王子駅 徒歩３分、南北線 王子駅直結 

 ・参加費 1000 円（マイナンバー手引書、教材付） 

  

 ※終了後に。希望者と共催・協賛先とのビジネスの交流懇親会を行います。 

  （有料、別途料金） 

 

 詳細及び申し込みは、 

    

http://www.hosbiz.net/pdf/20151207.pdf 

 

（株）Ｉ＆Ｃ・ＨｏｓＢｉｚセンター 

             平本 靖夫 

 

＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 

 

会計人向けセミナーのご案内 

 

◆新規顧問先の開拓の営業支援では 

  

 1）営業代行による支援・・・・・・・・・・・・・TEL アポ方式による開拓 

 2）Hosbiz からの、新規見込み客の紹介 

・・・制度会計・管理会計・業務会計 

 3）Hosbiz のポータルサイトの活用による無料相談先へのアプローチ 

 4）Webのレベルアップによる訴求度アップ 

 5）“かかりつけ医”としての「地域センター機能」の構築支援 

 

http://www.hosbiz.net/pdf/20151207.pdf
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◆既存顧問先への深耕作戦支援 

・・・Hosbiz とのコラボによる高付加価値サービスの提供 

 

  1）行動型ビジネスマッチングによる顧問先への営業支援 

・・・ビジクルー（チラシの手渡し方式による確実な効果） 

  ２）管理会計・業務会計システムの導入運用支援 

  ３）マイナンバー・P マーク・ISO 導入運用支援 

  ４）経営計画・経営革新計画・事業計画・策定運用支援・事業承継・M&A 

  ５）資金調達支援・・補助金・助成金・金融機関交渉支援 

  ６）PC システム等情報インフラの構築・保守・運用支援 

  7）ビジネスモデル開発支援とテストマーケチング支援 

  ８）知財管理（特許・商標登録等）支援 

  ９）後継者・経営幹部の経営力アップ支援 

・・・取締役会・経営会議等の運営・PDCA 等の参画型支援（OJT）による、 

経営感覚の体得支援（パートナーシップで支援いたします） 

 

 ◆◆具体的な進め方は、セミナーでご説明いたしますので、 

   更なる「進化・発展・持続」を実現して、厳しいなっていく、士業間競争を勝ち進み 

ましょう。 

    

詳細及び申し込みは、 

    

http://www.hosbiz.net/pdf/20151207.pdf 

 

＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 

一般社団法人 経営特訓士協会（略称：ＫＴＧＡ） 

   URL http://keiei-tokkunshi.jp/?mail 

    

アドレス：happy@keiei-tokkunshi.jp 

 

配信解除ＵＲＬ：配信停止をご希望の際は、以下のアドレスをクリックしてください。 

 http://asu12.com/d.php?t=test&m=stone_river@hosbiz.net 

 

＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝＝ 
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